
Diplôme Education Nationale
Diplôme reconnu par l’État

BACCALAURÉAT 
PROFESSIONNEL

Public
Cette formation est ouverte aux 
jeunes à partir de 15 ans

Financement de la formation Rémunération

Entre 27% et 100% du SMIC 
sauf convention collective 
plus avantageuse

Durée et date
 
2 ans 

Septembre à juillet

Inscription 
Sur dossier de candidature 
après inscription sur www.
campussuddesmetiers.com, suivi 
de tests de positionnement et d’un 
entretien

Prérequis

LE MÉTIER H/F

LES OBJECTIFS LES AVANTAGES

LA FORMATION

Le titulaire du baccalauréat professionnel Métiers du 
commerce et de la vente, a une activité qui consiste 
à accueillir, conseiller et vendre des produits et des 
services associés ; il contribue au suivi des ventes 
et participe à la fidélisation de la clientèle et au 
développement de la relation client.

Le titulaire du diplôme Option A participe à l’animation 
et à la gestion d’une unité commerciale.

• Gérer les opérations de promotion et 
actions d’animation

• Gérer et organiser les stocks et les produits 
dans l’espace de vente 

• Préparer et réaliser la vente de produits
• Fidéliser la clientèle
• Gérer l’unité commerciale

• Un large choix de secteurs d’activités pour 
effectuer l’alternance

• Des poursuites d’études variées
• Mobilité européenne obligatoire : 

immersion professionnelle au sein d’une 
entreprise d’un pays de l’Union Européenne 
(pays et durée à confirmer)

Rythme de l’alternance : 2 jours centre / 3 jours 
entreprise. 

La formation est une combinaison de matières 
généralistes associées à des enseignements 
professionnels.

BAC PRO MÉTIER 
DU COMMERCE ET 
DE LA VENTE

Découvre la formation

Avoir validé une année de 
seconde
Ou être titulaire d’un CAP

Prise en charge par l’entreprise et/
ou l’OPCO dans le cadre d’un contrat 
d’alternance

La filière Commerce

OPTION A: ANIMATION ET GESTION 
DE L’ESPACE COMMERCIAL

SECTION INTERNATIONALE



LE PROGRAMME

LES DÉBOUCHÉS H/F
• Vendeur conseil
• Vendeur qualifié
• Vendeur spécialiste
• Conseiller de vente

LES POURSUITES

• En interne au Campus : Gestionnaire 
d’unité commerciale (bac+2), Négociateur 
technico-commercial (bac+2)

• Insertion professionnelle immédiate possible

L’ÉVALUATION
• Contrôle en cours de formation partiel 

et certaines épreuves en ponctuel à la 
fin du cursus

• Juin - Juillet

LES + DU CAMPUS 

LE CENTRE DE FORMATION

L’ICS offre aux étudiants la possibilité de suivre 
des formations du niveau Bac au Bac+3 pour se 
former aux métiers du commerce, de la vente et 
de la distribution, de l’assistanat, du numérique, 
de l’informatique et du tourisme. L’école propose 
des cursus en alternance et en statut temps plein, 
dispensés par des professionnels experts dans leurs 
domaines. Faites vos premiers pas en entreprise 
tout en poursuivant votre formation à l’école !

Marco Roselli
marco.roselli@cote-azur.cci.fr 

04 92 29 48 28

Campus Sud des Métiers
13 avenue Simone Veil, 06200 Nice
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Actions permettant de faire valider 
les acquis de l’expérience

Les enseignements professionnels

• Conseil et vente
• Suivi des ventes
• Fidélisation de la clientèle et développement de 

la relation client
• Animer et gérer l’espace commercial (opt.A)
• Economie / Droit
• Mathématiques
• Prévention, Santé, Environnement

• Immersion dans une entreprise de l’UE

Les enseignements généraux

• Français
• Mathématiques
• Economie droit
• Prévention santé environnement
• Anglais
• Italien
• Histoire géographie et enseignement moral et civique
• Arts appliqués et cultures artistiques
• Education physique et sportive

Mobilité internationale 

Cafétéria et Food Truck

1000 m2 d’espaces sportifs 

Transports de proximité 
(bus / tramway / vélos / parking relais Ligne d’Azur …)

Commerces de proximité

Application mobile 

Accessibilité PMR ainsi qu’un référent handicap
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