
la filière Santé

Public

Tout salarié

Financement 
de la formation

Pris en charge par l’entreprise 
et/ou l’OPCO dans le cadre d’un 
contrat de professionnalisation

Rémunération

La rémunération du salarié est 
maintenue par son employeur

Durée et date 

1 an

Septembre à juillet

Inscription 

Sur dossier de candidature après 
inscription sur  
campussuddesmetiers.com  
suivi de tests de positionnement 
et d’un entretien

Prérequis

Être titulaire d’un diplôme de 
Préparateur technicien en 
pharmacie ou du Doctorat en 
Pharmacie

LE MÉTIER H/F

LES OBJECTIFS LES AVANTAGES

LA FORMATION

Cette certification permet de se spécialiser 
dans la vente et le conseil de produits de dermo 
cosmétiques dans un contexte de délivrance aux 
patients avec ou sans ordonnance. Elle permet de 
rendre le préparateur pleinement autonome dans la 
gestion et l’animation des différentes gammes de 
produits de dermo cosmetique et parapharmacie.

•	 Elaborer la politique commerciale et 
promotionnelle du rayon

•	 Organiser l’espace de vente du rayon

•	 Négocier et acheter des produits et gérer les 
stocks

•	 Conseiller les clients en matière d’hygiène et 
de soin

•	 Une formation en alternance dans un 
établissement de renom

•	 Des interventions réalisées par des 
professionnels du métier

•	 Une continuité professionnelle durable

Rythme de l’alternance : 1 jour centre / 4 jours 
entreprise

Des plateaux techniques modernes reflétant les 
conditions réelles du monde professionnel.

Découvre la formationNIVEAU 4
CERTIFICAT DE QUALIFICATION 
PROFESSIONNELLE

CQP DERMO 
COSMÉTIQUE 
PHARMACEUTIQUE



LE PROGRAMME

LES DÉBOUCHÉS H/F
•	 Conseiller dermo cosmétique 

pharmaceutique

LES POURSUITES
•	 Insertion professionnelle immédiate

L’ÉVALUATION
•	 Soutenance orale devant un jury composé 

de professionnels

•	 Juin - Juillet

LE CENTRE DE FORMATION

L’IFPS est une école qui forme depuis 1985 aux 
métiers de préparateur en pharmacie et de 
prothésiste dentaire, mais aussi à d’autres 
métiers de la santé, du service à la personne et 
de la petite enfance, et de la vente.

L’école dispose de plateaux techniques modernes 
reflétant les conditions réelles du monde 
professionnel, et d’une équipe pédagogique 
composée exclusivement de professionnels de la 
pharmacie, de cadres de santé et de personnes 
exerçant dans le secteur social et infirmier.

Maisons de retraite, crèches, officines de 
pharmacie, administration d’établissement de 
santé : les opportunités sont nombreuses !

Margot Guy
margot.guy@cote-azur.cci.fr

04 89 06 72 13 | 06 59 61 01 99

Campus Sud des Métiers
13 avenue Simone Veil, 06200 Nice
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•	 Définir et suivre une politique commerciale

•	 Concevoir et gérer un point de vente

•	 Conseiller un client en matière d’hygiène et de 
soin selon la physiologie cutanée et le type de 
peau

•	 Développer des techniques de vente

•	 Connaître la règlementation en matière de vente 
en pharmacie 

LES + DU CAMPUS 

Mobilité internationale

Possibilité de logement sur le Campus 

Cafétéria et Food Truck

1000 m2 d’espaces sportifs 

Transports de proximité 
(bus / tramway / vélos / parking relais Ligne d’Azur …)

Commerces de proximité

Application mobile 

Accessibilité PMR ainsi qu’un référent handicap

Actions permettant de faire valider 
les acquis de l’expérience


